FREMTIDIG SATSNINGSOMRÅDE
Abonnementsordning for pleiemidler til bassengene.

Tiltak: 

1) Ta ut liste over alle tidligere kjøpere av basseng hos oss. (Få oversikt) Kan rapporten fra Mammut eksporteres til Excel, slik at man kan få laget et godt ringegrunnlag. Jeg har forstått det slik at databasen i Mammut inneholder bassengkunder og utstyrskunder.
Basen over tidligere kunder, er ikke komplett, men den inneholder ca 3000 navn. Etterregistrering av tidligere kunder foregår.

2) Skaffe dyktige selgere, som skal selge inn en abonnementsavtale om en årlig levering av pleiemidler som varer ut en sesong. Disse varende sendes i oppkrav.
3)   Det er tenkt at det er hensiktsmessig å ringe/selge i god tid før sesongstart slik at       

      varene er på lager i riktig tid i forhold til avtalt leveringstid. (Alle abonnementer til    
samme tid).

4)  Det vil også være viktig at man ved øvrige henvendelser på pleiemidler tilbyr denne        


avtalen. 


5) Pakking og utsendelse kan utføres av ung rimelig arbeidskraft. 

Dette markedsfremstøtet vil sikre automatisk gjensalg samt mindre telefoner/arbeid. Økonomisk vil dette være meget stimulerende.  Salg etter listene vil måtte foregå på kveldstid når kunden treffes hjemme.

Etter at alle eksisterende kunder er ringt, er for så vidt denne ordningen i gang. Senere er det bare å følge dette opp ved salg/henvendelser aktivt ved å tilby abonementsavtalen. Vedlikeholde basen fortløpende og sende ut 1 gang (kanskje 2) pr år.

De av kundene som ikke er på abonnementsavtalen kan kontaktes senere også.

