Konsulent Tom Hansen ble plukket ut av E & Y for å bistå Pettersen i 6 ukers engasjement fra november 2002 til 15. Januar 2003.  For dette fakturerte Hansen 200.000 kroner  som ”bistand med overdragelse til aksjeselskap”. Hansen   var i 2007 saksøkt av Pettersen og denne samtalen er fra januar 2007 i Dammen forliksråd.  E & Y er ansvarlig for rådet om at Pettersen måtte kaste bort disse pengene ved å koble inn denne personen som lagde noen umulige og vanvittige budsjetter som la opp til en ufattelig pengebruk på et par vintermåneder midt i lavsesongen da ingen vil ha utendørs basseng.  E & Y er også ansvarlig  for manglende kommunikasjon mellom E & Y og Tom Hansen.
Tom Hansen, telefonnummer i januar 2007: 48034452
Pettersen ble, som man hører og ser av lydbåndopptak, L 2002 med E & Y ved Noraberg og lydbåndet  fra Drammen forliksråd fra januar 2007, innbilt av E & Y og konsulenten han plukket ut, Tom Hansen, at han måtte starte et aksjeselskap.  Fra opptaket i 2007 hører man at Pettersen  utenom burde beholde sitt enkeltmannsforetak hvor han skulle selge til de 4000 bassengkundene han hadde annonsert 5 millioner kroner for å opparbeide.  Han skulle leve av ettersalget (slik Pettersens sønn nå 10 år senere  gjør i www.bassengutstyr.no drevet av hans enkeltmannsforetak)  og bare ha en eller 2 ansatte, og på den måten tjene en million i året på dette (Pettersen hadde i de 4 foregående årene hatt en gjennomsnittlig årsinntekt på 1.2 millioner kr som var det gjennomsnittlige  årsoverskuddet i Bassengimport As i 1998-2002).  P  forsto vinteren 2002/2003 aldri helt vitsen med å starte et aksjeselskap i tillegg, og til og med nesten identisk navn, Bassengimport AS.  Dette måtte bli en risiko for Pettersen på en eller annen måte. Hvordan dette med å overføre driften til Bassengimport Pettersen til Bassengimport As, i så henseende kunne være en fordel forstår P heller ikke.  Hvordan dette kunne la seg kombinere med at aksjeselskapet skulle overta alle verdier og forpliktelser (leasingkontrakter m.m.)  til Pettersens enkeltmannforetak, 50 % av hans huslån og gjeldsbrev på 123.000 kr til en privatperson, som ble innbilt av E & Y og advokatnaboen han plukket ut som Pettersens advokat forstår jeg heller ikke. Dette bevises blant annet av lydbåndopptak med daglig leder 1.2.03  i fil….., der Vimme sier: …………………..og ”avtale av 21.2.03 om overdragelse til aksjeselskap med tilbakevirkende kraft til 1.1.2003”, vist i fil……...   Hvordan kunne enkeltmannsforetaket overleve hvis aksjeselskapet skulle drives parallelt med  eksklusiv eiendomsrett til henvendelses og kunderegisteret, er en umulighet.  Viser til rettssaken Pettersen hadde i 2004 mot konkursboet til Bassengimport AS, der Pettersen tapte retten til å bruke disse registre som hadde kostet han 5 millioner kroner i annonseutgifter, betalt av Pettersen privat over 5 år ,.  Pettersen måtte således oppleve å bli  personlig ansvarlig og personlig konkurs med milliongjeld pga.  beløp som var feilfakturert gjennom 2003  fra leverandørene til Bassengimport Pettersen.  
Intensjonen med aksjeselskapet var også beskrevet av Noraberg i lydbånd L 2002, i fil….. (for å begrense risikoen til aksjekapitalens størrelse, kr 100.000 m.m.) .  Noraberg benektet lenge  at det var han som plukket ut konsulent Tom Hansen til å bistå med overgang til aksjeselskap lage budsjetter m.m.  noe som også er bevist i 
lydbånd fra januar 2007, møte i Drammen forliksråd.  N = Nils Pettersen og T = Tom Hansen Augestad 
Hele samtalen er i lydfilen……..og et større utdrag i filen…………., og vi går inn i samtalen etter 23 minutter:
N: Kjente du NOraberg i E og Y.  
T: Vi jobba sammen på Kitron. Han var revisor på Kitron.
N:  Det var vel han som plukka ut deg, var det ikke det ?
T:  Jo.  Han ringte meg når  jeg dro fra Kitron og jeg sa til han ”jeg liker meg på sørlandet sa jeg”.  Jeg likte meg godt sørover jeg.  Og jeg hadde ikke lyst til å reise innover til Oslo.
Kan du skaffe meg et oppdrag nedover Telemarksområdet sa jeg, så ville jeg vært jævla glad for det.  Han sa at da kan du hjelpe Nils å etablere AS-et.  Få det etablert i Brønnøysund.  Få filtrert opp en organisasjon som er slagkraftig som klarer å realisere de salgsmålene som er veldig bra.  Og derfor gikk vi til det derre firma som vi bruket i Arendal som skaffa oss 4 selgere pluss han Tor Willy.
N:  Det var det firmaet i Kristiansand som også hadde kontor i Arendal. Proffice (som igjen fakturerte 40 tusen for på en dag å plukket ut Tor Willy Vimme som daglig leder i Bassengimport As.  Vimme fikk for de første 3 måneder over 140.000 kr i lønn og  bonus fra Bassengimport As og Tom Hansen fikk 200.000 for sine 6 uker hos Pettersen. E & Y tok 200.000 for ett års revisorengasjement for Pettersen og regnskapsfører ca 30.000 kr pr. måned .  Det var den gang disse summer var mye penger, i 2003 !)
Det lite utdraget av samtalen er vist i teksten som følger:
T: Jo større verdi eieren har for selskapets drift, jo mindre er goodwillen..  Er selskapet ditt avhengig av at daglig leder av selskapet ditt er til stede hele tiden.  Så ble Nils Pettersens verdi for selskapet vurdert gjennom samtaler mellom meg, revisor og advokat Timm.  Etter en totalvurdering til slutt så ble goodwill nedjustert fra 1 million og ned til 400 tusen kroner
Og det Nils Pettersen har sliti med i mange år, det er at folk har stjært av lageret hans. Og det er noe som er kjent.  Folk har stjært av Nils. Og det gjorde at når vi telte, så stemte ikke antall basseng som skulle være på lager i forhold til tellelistene.
Lydbånd del 2:  T:  Jeg avviser forlik.  Opplegg dette med betaling av leverandørgjeld. Og skille mellom det personlige selskapet og Aset.  Det ble det lagd rutiner for.  Vi hadde masse møter på det.
16.13 eller 56.40:   Faen ta Turid som har sitti så lenge hos deg.  Hun måtte jo se at de fakturaene ikke hørte hjemme her.  Nils, jeg syns det er jævli dårlig gjort. At de ikke kunne engasjere seg.  For det jeg sa før jeg dro var at nå må du passe på å skille selskapene fra hverandre for det personlige selskapet skal fortsatt ha bokføring for det er ikke avslutta, så nå må du skille posten, inngående post, og hvis det er post som skal til aeset og det står Nils Pettersen eller BI NP så må du følge med og sende faktauraer tilbake.  Det er den viktigste jobben Turid hadde, ikke sant …
18.25 eller 59 min:  Du virker veldig fresk og rask i hode ditt Nils.  Når virker du i bra form.
19.00:
N:Kan du finne en dyktig advokat mot e og y.?  Du får 3 oppgaver:
N: Kan du hjelpe meg å knekke E & Y
19.50: T:  For en kjempebutikk det var. Fy faen.
N: Det var god butikk ja.
T.:  Ja, visst faen.  Jeg lagde budsjetter jeg.  Jeg måtte lage budsjetter to ganger jeg for å se om det virkelig var sant.  Du kunne fått 4 millioner i året i utbytte fra den butikken der.  Regna jeg ut.  Jeg måtte regne det ut to ganger jeg for å se om det var sant.  Det var en kjempebutikk.
N: Du mente det du i januar 03?
T:  Ja, når jeg gikk ja (Tom Hansen sluttet hos Pettersen i Januar 2003)
T. Det gjorde Tor Villi og det (Wimme = daglig leder i Bassengimport AS fra 7.1 – 1.7. 03).
N:  Ja, han så det han også.
T: Ja, alle så det.
21.30: T.:  Det viktigste for deg er å bli kvitt det som hefter for deg privat.  Det er jo det som er poenget med dette her.
N:  Jeg har sagt at jeg ønsker en god advokat mot Ernst & Young.  5. og 6. juni i tingretten i Oslo.  Kan du finne en advokat som er dyktig nok ?
T:  Jeg kjenner en advokat i Larvik som virker veldig bra.  Jeg skal sjekke litte gran med han.  Jeg skal ha møte med han til uka for at jeg prøver å få investorer i selskapet (til Tom Hansen). Vi er tom for penger vet du.  Jeg har gjeld på 4 og en halv million kroner.
N:  Er det et AS ja?
T: Ja, men jeg hefter ikke noe privat altså
22.55
N:  Den eneste måten jeg kan investere på det er ved å vinne mot E og Y.
23.05  N: Kjente du NOraberg i E og Y.  
T: Vi jobba sammen på Kitron. Han var revisor på Kitron.
N:  Det var vel han som plukka ut deg, var det ikke det ?
T:  Jo.  Han ringte meg når  jeg dro fra Kitron og jeg sa til han ”jeg liker meg på sørlandet sa jeg”.  Jeg likte meg godt sørover jeg.  Og jeg hadde ikke lyst til å reise innover til Oslo.
Kan du skaffe meg et oppdrag nedover Telemarksområdet sa jeg, så ville jeg vært jævla glad for det.  Han sa at da kan du hjelpe Nils å etablere AS-et.  Få det etablert i Brønnøysund.  Få filtrert opp en organisasjon som er slagkraftig som klarer å realsisere de salgsmålene som er veldig bra.  Og derfor gikk vi til det derre firma som vi bruket i Arendal som skaffa oss 4 selgere pluss han Tor Villy.
N:  Det var det firmaet i Kristiansand som også hadde kontor i Arendal. Proffice (tidligere i Arendal og Kr. Sand, nå er de kun i Kr. Sand)
Men styreformann er jo ikke vanligvis aktiv i den daglige drifta. Du kunne like gjerne hatt en ekstern styreformann. Du kunne ikke forvente at han skulle følge med hvert enkelt bilag.  Han stoler jo på at den organisasjon som er bak han gjør jobben sin.
26.25: Og det stolte jeg også på, at Tor Villy og Turid (Larsen) var såpass ryddig at de kunne klare å skille hva som skulle stå på det ene og det andre selskapet.  Det er det miste man kunne forlange av dem.  Derfor syns jeg at det er jævla dårlig gjort.  Derfor har jeg sympati for deg.  Jeg syns det er jævla urettferdig at du skal behøve å hefte for så mye privat gjeld som de gutta der og Turid burte ha sørga for at kom på rette selskapet (aksjeselskapet Bassengimport AS som hadde all driften og ikke på Bassengimport Pettersen som er Nils Privat).  Og det jeg ikke skjønner er at når du ser at disse kostnadene kommer feil langt ut i året  - for feilføringene må ha pågått langt ut i oktober - .
N:  Ja, i første rapporten fra revisoren (9. oktober 2003), der står det ingenting om det (feilføringen).  T: Det syns jeg er dårlig.  Nils, der er jeg helt enig med deg. 
Det var Turid som burde få svi for det. Uansett.  T  Selger du noe særlig basseng for tida eller.
N : Nei, det er ikke noe særlig aktivitet nå. 
T: Det snakka vi om når vi holdt på.   Vi så for oss et metningspunkt.  Du huser det.  Det som var viktig det var at drift med tilleggsutstyr skulle sikres i et eget personlig selskap, det var det som var viktig.  Til å begynne med skulle det gå i AS-et og så bygge opp butikken, og så skulle du sikre deg at tilbehøret kunne du ta ut (fra AS-et)
N:  Det visste revisoren godt.  Det kommer fram av lydbåndopptaket).  Men det kom ikke med (i overdragelsesavtalen).  Ikke advokaten (Timm i Hald og Dalane) gjorde noen ting med det. Er ikke det litt dårlig, da?  
T:  Det skulle du leve av etter 3, 4 år (salg av tilbehør til 4-5000 bassengkunder) for da så vi  for oss et metningspunkt (med salg av flere basseng).  Det var også det Dan Rydningen var så opptatt av.  Det var det som var poenget med hele greia (overdragelse til aksejeselskap hvor enkeltmannsforetaket skulle fortsette å eksistere ved å leve av ettersalg til tusenvis av eksisterende kunder).
N:  Men det blei jo ikke sånn.
T:  Nei, men det skulle bli sånn.
Det var der det lå penger.  Det hadde vært jævla fint firma (enkeltmannsforetaket). Da kunne du hatt bare 2 mennesker, deg sjøl pluss et menneske som pakka.  Mer trang du ikke.  Du kunne sikkert hatt om omsetning som gav deg et  overskudd på en million i året, helt fint.  Det tror jeg.
31.00   N:  Det var dårlig kommunikasjon mellom revisor.  Hadde du kommunikasjon med revisoren du eller?
T:  Nei,  Ikke etterpå.Den eneste kommunikasjonen jeg hadde med revisoren var jo dette med åpningsbalansen som var fram og tilbake hele tida.
31.00  N:  Det var dårlig kommunikasjon mellom revisor.  Hadde du kommunikasjon med revisoren du eller?
T:  Nei,  Ikke etterpå. Den eneste kommunikasjonen jeg hadde med revisoren var jo dette med åpningsbalansen som var fram og tilbake hele tida.
T:  Det er derfor jeg sier at de kreditorene som er på deg privat, som skulle vært i AS-et, hvorfor har ikke de erkjent at AS-et overtok.
N:  Fordi de fikk ikke noe beskjed. Det gikk for lang tid.
T:  Gikk for lang tid.  Hvor lang tid er det for at det blir foreldet det da?
N: Det gikk for lang tid. 
H: Ja, jeg ringer deg jeg.
N:  tusen takk for det .  E & Y, de kan jeg ta, hvis du ser igjennom lydbåndopptaket fra november 2002, og hvis du ser igjennom noen av de andre stevningene jeg har gjort.  Da vil du se at jeg trenger en god advokat.
T:  Hvor ofte var revisor inne å kikka på regnskapet da?
N:  Han åpna ikke bøkene i det hele tatt sier borevisor Løvberg.  Det kom et perioderegnskap etter 1.1.2003 og det var 400 tusen kroner feil.  I henhold til Storsveen hans regnskapsbyrå i Kristiansand,  Han fikk jobben for å vurdere perioderegnskapet, og det var helt vilt.  Det var blant annet satt opp konstant varelagerbeholdning i alle de 5 første månedene og lønnskostnadene var satt til 600 tusen kroner i januar og null i februar.  Og det var masse andre ting som var helt ville i perioderegnskapet.  
T:  Tor Willy Vimme tok ikke han i mot en bonus på 50 tusen kroner.
N:  Jeg sa til han 1. Februar 2003. :  Nå må du Vimme hjelpe meg med å bli kvitt alle folka i Arendal… Nei, det er ikke nødvendig, for det går så jævli bra. Er du sikker på det , Vimme?  Ja sier Vimme, det er jeg helt sikker på.  Og så visste jeg at E & Y skulle passe på fortløpende.
T:  Men reagerte ikke revisor etter første kvartal.
N: Nei, første gang han reagerte var 9. Oktober, og i rapporten , reviosrrapport nr 1, står det ingenting om de feilsendte regningene.  Og det er for svakt, 10 måneder uten at de klarte å se de største feilene. Og det er ikke ”fortløpende tilbakemelding hvis regnskapet ikke holder mål, som han lovte på lydbåndet i novermber 2002.  Det er du enig i, ikke sant?
T: Svarer ikke.
N:  Rolf Larsen , en rivisor i Kragerø har jobbe 14 dager med en faktarapport mot E & Y og på det grunnlaget har jeg saksøkt dem.  Og derfor trenger jeg en god advokat.  Kan du finne en god advokat.
T: Jeg skal prøve. ---Jeg kan ringe Noraberg (Pettersens revisor i E & Y).  Og høre hva han tenker. Jeg ringer Noraberg , jeg og så ringer jeg deg senere.
N: Ja, kjempefint….
T:  Ja kjempefint.  Ha de  N: Ha det…     Slutt samtale etter  36.42













